Erst kommt die Losung,
dann die Gestaltung

I—Eine Logistikanlage soll gebaut
werden. Da werden viele Spezialisten
gebraucht — so denkt man zunachst.
Grundsatzlich korrekt, aber der Bau-
herr bendtigt eigentlich nur einen
Einzigen. Jemanden, der das ganze
Projekt tiberblickt, noch bevor es
zum ersten Mal auf dem Papier steht,
der das ganze Gebdude schon sieht,
bevor es an seinem Bauplatz ent-
steht; einen, der sogar schon voraus-

sieht, welche Folgekosten im Betrieb

entstehen werden. Gebraucht wird
ein echter Spezialist. Aber einer, der
ganzheitlich denkt. Wie Klaus Meef.
Er ist der Generalist fiir Spezielles.
Und das Spezielle sind Logistikim-

mobilien.

Klaus Meef, :
Geschéftsfithrender Gesellschafter der
YUHA® GmbH, Diisseldorf,
spezialisiert auf Logistikanlagen.
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Der Generalist flir Spezielles

ein, die Firma baut keine Logis-

tikanlagen. Aber Logistiker

bauen mit YUHA® — oder
besser gesagt: auf YUHA®. Meef und
Mitarbeiter planen und realisieren
intelligente Logistiklosungen in ganz
Deutschland und Europa. Immer und
iiberall geht es Meefd dabei um die beste
Losung. Um Losungen nach Meefd —
sozusagen. Meef fithrt die YUHA®
GmbH, gegriindet 2001. Die Speziali-
sierung des Unternehmens? General-
planung und Projektmanagement von
Logistikimmobilien. Die Expertise des
Unternehmens? Erfahrung und Unab-
hingigkeit. Der Lohn: Vertrauen.

Fiir Meef$ macht nur eine vertrauens-
volle Zusammenarbeit zwischen
Bauherr, Planer und bauaus-

fiihrenden Unternehmen den
Erfolg méglich. Der Bauherr muss
dem Generalplaner voll vertrauen
koénnen und der Generalplaner muss
verantwortungsvoll mit diesem

Vertrauen umgehen, die Baubeteilig-
ten fithren und fordern. Dabei ent-

steht im Idealfall ein Team — ein Bau-
team wie er gerne sagt. Dann ziehen
alle an einem Strang.

Planungen und Konzeptentwick-
lungen direkt von den Baufirmen
erstellen zu lassen — ohne unabhin-
gigen Planer — davon hilt er nichts.
Er setzt auf den Dreierverbund aus
Bauherr, Planer und bauausfiihren-
den Firmen. Die Planung muss fir
ihn dabei durch einen unabhéngigen
Generalisten erfolgen. Es gibt objektive
Griinde dafiir. Der wichtigste Faktor:
die besagte Unabhingigkeit.
Bauherren benétigen einen

Partner, der ihnen das beste Konzept
sowohl im Gesamten, wie auch im Detail
entwickelt und erst danach die dafiir
erforderlichen Konstruktionsarten,
Baumaterialien, Ausstattungsprodukte,
usw. auswihlt. Ein Bauunternehmen
kann das nicht leisten; einfach, weil es
meist auf bestimmte Konstruktionsarten
und -systeme festgelegt ist. Und das
bedeutet dann Abhingigkeit, nicht
Unabhingigkeit.

Ein weiterer ganz entscheidender Faktor,
der fiir einen unabhingigen Planungs-
und Projektpartner spricht, ist der Wett-
bewerb. Nur mit einem unabhéngigen
Partner sind Bauherren in der Lage,
einen echten Wettbewerb unter den
Baufirmen zu initiieren, um so auf dem
Markt einen optimalen Preis zu erzielen.
In diesem Kontext ist noch ein weiterer
Faktor wichtig: Markttransparenz. In
Zeiten in denen das interne Controlling
in Unternehmen mehr und mehr an
Bedeutung gewinnt, werden transpa-
rente Auftragsvergabeverfahren fir
Entscheidungstriger iiberlebenswichtig.
Warum? Weil sie ihrem eigenen Control-
ler gegeniiber nachweisen miissen, dass
sie bei der Vergabe den besten Preis auf
dem gesamten Markt erzielt haben.

Aber Generalplanung geht fir Meef3
noch weiter: Uberraschungen darf es
fiir ihn an keinem Punkt des Bauprozes-
ses geben; auch nicht nach Fertigstel-
lung. »Als Generalplaner darf ich das
Bauwerk nicht isoliert betrachten, ich
muss auch die Folgekosten aus dem
Betrieb der Anlage vorausschauend im
Blick haben. Der Einbau von Lichtbin-
dern im Dach ist so ein einfaches Bei-
spiel. Energiesparen durch die Nutzung
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von Tageslicht. Das Ergebnis unterm
Strich: Einspareffekte im laufenden
Betrieb, da das Licht auch einfach mal
ausgeschaltet bleiben kann. Das Ganze
geht dann weiter mit Moglichkeiten der
Solarthermie auf dem Dach bis hin zu
Wirmekollektoren im Erdreich.«

Das Gleichgewicht zwischen Bau- und
Betriebskosten will MeeR3 sichergestellt
wissen. Das habe gar nichts mit der gro-
en »Green-Building-Idee« zu tun. Das
sei eine reine Einstellungssache und fiir

YUHA® eine Selbstverstandlichkeit seit
Bestehen des Unternehmens.

Ganzheitlich denkt Meef als General-
planer sowieso. Er sieht immer das
Ganze. In einer Logistikanlage sieht er
ganz kiihl eine Maschine. Eine Maschine,
mit der ein Betreiber Geld verdienen
oder Geld verlieren kann. Eine Logistik-
anlage muss in seinen Augen auf Anhieb
laufen, sie muss von Beginn an als Ge-
samtlosung funktionieren, sie muss den
operativen Erfolg sicherstellen. Erst

wenn das der Fall ist, kommen mit der
Architektur auch die gestalterischen
Elemente auf den Plan.

Unsere Expertise: Erfahrung und Unabhangigkeit.

GENERALPLANUNG UND PROJEKTMANAGEMENT FUR LOGISTIKANLAGEN
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Informationen und Details zu Projekten unter www.yuha.de.
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